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Internet Bei der Spedition B&H kénnen Versender ihre Transportauftrdge
mithilfe einfacher Ordersoftware online erfassen und so schnell und sicher
an den Dienstleister weiterleiten

Kurz nach der Wende im Sep-
tember 1990 griindete Senior-
Geschéftsfiihrer Jiirgen Beese
die Spedition B&H als reinen
Frachtfuhrbetrieb im thiiringischen

“Waltershausen. Gestartet hatte

das Unternehmen, das heute in
Frottstadt bei Gotha anséssig ist,
mit elf Mitarbeitern und acht ei-
genen Fahrzeugen, die noch aus
DDR-Zeiten stammten. Heute

Die Spedition B&H verfiigt iiber 28 eigene Lkw

verfugt das von Jiirgen, Heike
und Karsten Beese gefiihrte
Familienunternehmen .iiber 28
Lkw, darunter Kleintransporter,
Verteilerfahrzeuge, Sattelziige
und Wechselbriicken-Fahrzeuge,
und beschaftigt 80 Mitarbeiter
und neun Auszubildende. Zu-
satzlich disponiert die Spedition
taglich rund 20 Fahrzeuge von
Subunternehmern. B&H ist iiber-
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wiegend fiir Kunden aus der
Automotive- sowie der Metall-
und Kunststoffverarbeitungs-Bran-
che tatig.

Zuden urspriinglichen Fracht-

. filhrerdienstleistungen ist die

Sammelgutverteilung fiir Partner-
speditionen hinzugekommen.
Nach dem Umzug an den jetzigen
Standort Frottstadt im Jahre 1994
wurde das Portfolio durch die

Lagerlogistik, den Im- und Export,
die Textillogistik sowie Sammel-
gutverkehre tiber die Franchise-
kooperation Cargo Trans Logistik
AG ergénzt.

Seit zwei Jahren

Seit rund zwei Jahren nutzt
B&H die Online-Sendungser-
fassung ,M-WebOrder® von
Dr. Malek Software. Seitdem pro-
fitiert das Unternehmen eigenen
Angaben zufolge durch beschleu-
nigte Prozesse und eine héhere
Datenqualitét. Zudem habe man
neue Kunden gewinnen kénnen.
Die Anwendung ermdéglicht eine
direkte Datenverbindung zu den
Kunden von B&H. Die Versen-
der erfassen ihre Sendungsdaten
online mithilfe einer Erfassungs-
maske, die im Internetauftritt des
Spediteurs integriert ist. Auf diese
Weise liegen die exakten Spedi-
tionsauftrage wesentlich frither
in der Disposition vor. ,Mit M-
WebOrder wollten wir zunéchst
vorrangig unsere Sendungsab-
fertigung im'Sammelgutausgang
beschleunigen”, sagt Karsten
Beese. Neben dem enormen Zeit-

‘Das neue Handbuch fiir
~  Unternehmer

t zum Kunden Neue Regelungen

Steuerrecht Bei geringwertigen Wirtschafts-
giitern bis 410 Euro kann man nun zwischen Sofort-
abschreibung und Poolabschreibung wahlen

Die Regelungen fiir gering-
wertige Wirtschaftsgiiter (GWG)
wurde gedndert. Bisher mussten
bei den Gewinneinkiinften von
GWG bei Nettopreisen ohne
Umsatzsteuer bis 150 Euro so-
fort als Betriebsausgabe abge-
setzt werden. Zwischen 150,01
Euro und 1.000 Euro gab es
eine zwingende Poolbewertung
tber fiinf Jahre mit jeweils 20
Prozent AfA (Absetzung fiir Ab-
nutzung). Fir GWG, die nach
dem 31. Dezember 2009 an-
geschaftt, hergestellt oder ins
Betriebsvermdgen eingelegt
wurden oder werden, wurde
nun ein Wahlrecht eingefiihrt.

gewinn profitiere das Unterneh-
men seither aber auch durch eine
hohere Qualitat der Daten. Er-
fassungsfehler aufgrund fehler-
hafter Adressiibermittlungen wiir-
den vermieden.

Mittlerweile verarbeitet die bei
B&H eingesetzte Speditionssoft-
ware ,M3* von Dr. Malek taglich
40 bis 60 Sendungsdatensitze,
die online via Sendungserfassung
gebucht wurden. Mit der Sen-
dungserfassung im Internet hat
sich das Unternehmen zugleich
fur neue Kunden geéffnet, die
eine Online-Sendungserfassung
von ihrem Dienstleister erwarten.

,Die Sofortabschreibung fiir
GWG bis 410 Euro ist alter-
nativ zur Poolabschreibung
moglich”, erklart Bettina M.
Rau, Steuerberaterin und Part-
nerin in der Steuerberatungs-
und Rechtsanwaltskanzlei .
Roland Franz & Partner in

Essen. Wirtschaftsgiiter bis 150

Euro sind in einem laufend zu
fiihrenden Verzeichnis zu er-
fassen. Die Poolabschreibung
zwischen 150,01 Euro und
1.000 Euro gelte nur, wenn
die Sofortabschreibung fiir
GWG bis 150 Euro gewahlt
wird,
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,,Allein dadurch konnten wir zwei
neue Kunden mit einem Jahres-
umsatz von jeweils tiber 200.000
Euro gewinnen®, berichtet Kars-
ten Beese. Auf die Weise wiirde
zudem eine gute Kundenbindung
entstehen. Auch bei den Be-
standskunden sei die Lésung auf
grofes Interesse und Akzeptanz
gestollen. Kunden, die umsteigen
wollen, werden von B&H unter-
stiitzt: Erstnutzer werden mithilfe
eines kleinen Handbuches so-
wie telefonisch durch den EDV-
Administrator der Spedition ein-
gewiesen.
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